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Abstrac. This study assesses the impact of the Peru–South Korea Free Trade Agreement on the bilateral flows of both countries by employing 

a gravity model. It examines factors such as GDP, economic distance, tariffs, and population, evaluating their influence on trade exchanges. The 

analysis, based on bilateral trade data, shows that the treaty does not generate a significant impact, whereas GDP emerges as the main driver of 

trade. In contrast, economic distance stands out as a key structural barrier, linked to transport and logistics costs. The findings underscore the 

importance of complementary policies that address logistical and structural constraints, thereby fostering more effective commercial integration 

in distant economic and geographical contexts. 
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Resumen– Este estudio evalúa el impacto TLC Perú-Corea 

del Sur en los flujos bilaterales de ambos países mediante un 

modelo gravitacional. Se examinan factores como el PIB, la 

distancia económica, los aranceles y la población, evaluando su 

incidencia en el intercambio comercial. El análisis, basado en datos 

de comercio bilateral, evidencia que el tratado no genera un 

impacto significativo, mientras que el PIB emerge como el 

principal promotor del comercio. En contraste, la distancia 

económica se destaca como una barrera estructural clave, 

asociada a costos de transporte y logística. Los resultados 

subrayan la importancia de políticas complementarias que 

aborden las limitaciones logísticas y estructurales, fomentando 

una integración comercial más eficaz en contextos de económicos 

y geográficos distante. 

Palabras Clave - Flujos comerciales, PIB, Distancia 

económica, Modelo de gravedad, Barreras comerciales. 

 

I. INTRODUCCIÓN 

Desde la creación del Acuerdo General sobre Aranceles 

Aduaneros y Comercio (GATT) en 1947 y de la Organización 

Mundial del Comercio (OMC) en 1995, la política comercial 

internacional se ha orientado a establecer condiciones 

favorables para el comercio global [1]. En consecuencia, los 

países miembros de la OMC encontraron en los acuerdos 

comerciales un mecanismo clave para fomentar el libre 

comercio, promover una mayor integración económica y 

estimular el intercambio comercial [2]. 

En sintonía, la Ref. [3] destaca la importancia de los 

acuerdos comerciales como herramientas enfocadas en la 

reducción barreras arancelarias y no arancelarias, facilitando así 

el flujo de mercancías. Además, estos acuerdos también 

presentan influencia en la competitividad y la eficiencia de las 

aduanas a nivel global, instituciones clave en la regulación del 

comercio internacional [4]. Sin embargo, la firma de un acuerdo 

no representa el final de las relaciones comerciales y 

diplomáticas entre los países, es necesario realizar 

investigaciones que evalúen si los acuerdos siguen siendo 

beneficiosos en un contexto marcado por barreras relacionadas 

con la distancia cultural, lingüística y geográfica, así como por 

cambios macroeconómicos significativos [5]. Un ejemplo de 

esto es la salida de Estados Unidos del Acuerdo Transpacífico 

de Asociación, justificada por el bajo beneficio percibido para 

su economía [6] 

Perú ha seguido esta tendencia hacia el libre comercio, 

firmando acuerdos con las principales economías del mundo, 

desde el año 2006 en adelante, incluyendo Estados Unidos, 

China y la Unión Europea. Destacándose en el año 2011, el 

acuerdo firmado con Corea del Sur, país consolidado como una 

economía sólida y un potencial mercado para las exportaciones 

mundiales [7]. En las últimas décadas, Corea del Sur también 

ha impulsado su crecimiento mediante la firma de múltiples 

tratados bilaterales y multilaterales [8]. 

Sin embargo, pese al aparente incremento de los flujos 

comerciales entre Perú y Corea del Sur, no existe suficiente 

evidencia empírica para evaluar el impacto real de este TLC en 

el comercio bilateral. Por ello, el presente estudio se centra en 

analizar cómo la puesta en marcha del acuerdo ha afectado los 

flujos comerciales entre ambos países, ayudando a comprender 

las ventajas y posibles limitaciones del acuerdo en la situación 

actual. 

II. REVISIÓN DE LA LITERATURA. 

En el campo del comercio internacional, y con especial énfasis 

en las relaciones comerciales fomentadas por TLC, es 

indispensable la obtención de beneficios acorde a las 

necesidades y requerimientos de los países miembros. Sin 

embargo, como señalan [9], el impacto real de estos acuerdos 

es a menudo subestimado y exento de análisis detallados, 

esenciales para la cuantificación de sus efectos en el comercio 

internacional [10] argumenta que este tipo de análisis permite 

mejorar de manera paulatina los compromisos de liberalización 

y abordar temas emergentes en la relación comercial, 

favoreciendo acuerdos integrales que maximicen beneficios 

mutuos. 

El modelo de gravedad del comercio (MGC), inspirado en la 

ley de Newton, ha ganado popularidad en este tipo de estudios 

enfocados en el comercio internacional debido a su eficacia 

metodológica, respalda por las adaptaciones de Helpman y 

Krugman, quienes amplían el alcance del MGC, facilitando su 

adaptación y aplicación a la realidad comercial internacional 

[11]. Así mismo, de la Ref [12] resalta la importancia del MGC 

en la economía internacional, permitiendo analizar el comercio 

con relación a su tamaño económico y distancia. Este modelo 

asume que los flujos comerciales entre dos países son 

directamente proporcionales al tamaño de sus economías e 

inversamente proporcionales a la distancia entre ellos [13] 

El MGC tradicional se basa en el tamaño económico (PBI) y la 

distancia geográfica como variables clave para explicar el flujo 

comercial entre países. Sin embargo, con el tiempo, las 

investigaciones han ampliado este enfoque para incluir otras 

variables relevantes, como la distancia económica o cultural, 
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acuerdos comerciales, idioma común y aranceles, que pueden 

influir tanto positiva como negativamente en el comercio 

[14];[15]. No obstante, de la Ref. [16] advierte que el uso de 

variables difíciles de cuantificar plantea desafíos adicionales a 

la investigación, ya que puede distorsionar la realidad comercial 

que se intenta reflejar en la investigación. 

En lo concerniente, a la construcción y delimitación de la data 

necesaria para el modelo, la Ref. [17] recomiendan el uso de 

flujos comerciales a nivel de seis dígitos del Sistema 

Armonizado (SA), ya que esto facilita el análisis detallado de 

aranceles y medidas no arancelarias, así como las relaciones 

bilaterales entre los países en estudio. Sin embargo, de la Ref. 

[18] advierten que las diferencias en metodologías estadísticas 

pueden generar inconsistencias. Por lo tanto, y enfocado en la 

reducción de errores, Ref [19] sugieren utilizar datos anuales 

del valor comercial, en caso de datos faltantes, emplear métodos 

de regresión o la utilización de valores medios o aproximados, 

para complementar la información. 

Los investigadores coinciden en que el análisis del MGC debe 

realizarse en grandes temporalidades anuales o centrarse en 

eventos importantes del comercio para capturar adecuadamente 

su impacto en el ejercicio comercial. Por ejemplo, Ref. [20]), 

centra su investigación en el impacto de OMC en el comercio 

mundial, desde su creación en 1995 hasta 2017. La Ref. [21] 

analiza los efectos directos e indirectos de la incertidumbre 

comercial entre 2000 y 2020, destacando eventos como el 

referéndum del Brexit en 2016 y el brote de la pandemia de 

Covid-19 en 2020.Por su parte, en los acuerdos comerciales, 

una temporalidad anual prolongada es adecuada, ya que permite 

observar la evolución y madurez de las relaciones comerciales 

y facilita el acceso a datos consistente [22]. 

operaciones del comercio internacional, exportación e 

importación [27]. 

Dentro del marco del comercio internacional existen los 

Tratados de Libre Comercio (TLC), [28]), los define como 

herramientas de integración económica y comercial de los 

países, que operan basados en la aplicación mutua de 

preferencias y exenciones arancelarias; el impacto de los TLC 

en la economía puede ser medidos por diferentes modelos 

econométricos, destacándose entre ellos el modelo de gravedad 

del comercio (MGC). De la Ref. [29] indica que el MGC 

plantea una ecuación gravitacional del comercio, la cual busca 

explicar los flujos comerciales entre países, zonas o regiones 

económicas, considerando diversos factores de atracción y 

repulsión. Estos factores pueden integrarse al modelo mediante 

la generación diversas variables económicas, políticas, 

culturales y sociales; como la inmigración, la variabilidad del 

tipo de cambio, la creación de zonas de libre comercio, 

mercados comunes y uniones aduaneras; la gestación de 

alianzas militares, el surgimiento de conflictos políticos y el 

establecimiento de regulaciones laborales, entre otras [30]. 

La aplicación de MGC, se remonta a Tinberg (1962) y Poython 

(1963), ambos fueron los pioneros en describir la conexión 

entre los flujos comerciales bilaterales y la ley de la gravitación 

universal de Newton [31].En las décadas siguientes, se 

incorporaron a las investigaciones variables políticas, sociales 

y económicas las cuales fueron incorporándose a la 

construcción del modelo, Bergstrand (1985), derivó la ecuación 

de gravedad a partir del equilibrio general del comercio mundial 

para que posteriormente Krugman (2012) describa la forma 

básica del modelo en la Ecuación 1 [32]. 

El MGC ha demostrado ser eficaz en la obtención de resultados 

empíricos alineados con las principales teorías del comercio 

internacional. De la Ref. [23] afirman que el MGC valida la 

T 
ij= 

A∗Yi∗Yj  
−−−−−−−−−−−−−−−−−−−−−−−(1) 

Dij 

capacidad de los TLC para promover la cooperación y generar 

oportunidades comerciales entre los países participantes. Sin 

embargo, de la Ref. [24] advierten que en acuerdos que incluyen 

disposiciones estrictas más allá del intercambio de bienes y 

servicios, el MGC puede revelar efectos adversos sobre el 

potencial comercial de los países en desarrollo, aunque 

reconocen que los TLC siguen siendo efectivos para fomentar 

las exportaciones. Así mismo, Ref [25] destacan que los costos 

logísticos y otros factores no contemplados directamente en los 

TLC desempeñan un papel crucial en la integración comercial 

a través de estos acuerdos. Todo esto subraya la capacidad del 

MGC para ofrecer información detallada sobre diversas 

variables que afectan el cumplimiento y efectividad de los TLC 

en la actividad comercial de distintos países, demostrando así 

su adaptabilidad a los requisitos específicos de cada 

investigación. 

 

III. PLANTEAMIENTO DEL MODELO 

El comercio internacional es un fenómeno económico, 

caracterizado por el intercambio de bines y servicios entre 

empresas de dos o más países [26]. Este intercambio resulta en 

En donde Tij representa el total del comercio entre el país i y el 

país j. Por su parte Yi y Yj, representan los tamaños económicos 

de las naciones, es decir el PBI o el producto nacional bruto. Dij 

vendría a ser la distancia entre los países involucrados en el 

modelo, que usual mente se media de capital a capital. Y el 

último elemento presente en el modelo es A, la cual vendría ser 
la constante planteada por Newton y donde se incluiría todas las 

variables que influyen en los flujos comerciales [33]. 

Así mismo, la modificación y mejora de la forma básica del 

modelo de gravedad planteado por Krugman, responde la 

insolencia de los modelos tradicionales para explicar el por qué 

se producen aumentos o disminuciones en el flujo del comercio 

bilateral o internacional [34].La inclusión de variables a la 

construcción del modelo dio pie a la formulación de una versión 

empírica y logarítmica del mismo, utilizadas para facilitar la 

estimación de parámetros y manejar posibles problemas de 

autocorrelación y heterocedasticidad [35]. 

La inclusión de logaritmos en el modelo también garantiza la 

coherencia en la formulación de la ecuación y eliminar posibles 

problemas de causalidad inversa dentro de las variables 

utilizadas para el análisis del TLC [36]. La ecuación 1 puede 
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reinscribirse en forma logarítmica y con la inclusión de 

variables necesarias para la investigación: 

aranceles restan competitividad a los productos importados, 

reduciendo de manera general el volumen del comercio. Se 

puede esperar un signo negativo (-). 

Ln(Tijt) = β0+β1Ln(PBIit)+β2Ln(PBIjt)+ + β3Ln(POPit)+β4Ln(POPjt)+ (2) Distancia Económica (𝐷𝑖𝑠𝑡𝑖𝑗): Para el cálculo de la distancia 

β5Ln(Distij) + β6(Traiffi) + β7(Traiffj)+ β8(TLCij)+μijt Económica se utilizó la siguiente formula: 

(T = Flujo Comercial del pais i y j en el periodo t.( Flujo 𝐷𝑖𝑠𝑡𝑖𝑗𝑡 = 
𝑃𝐵𝐼𝑗𝑡 

𝑥 𝐷𝑖𝑠 (3) 
𝑃𝐵𝐼𝑖𝑡 

ijt) 

comercial entre Peru y Corea del sur) 

β0 = Constante de la ecuacion gravitacional; 

PBIit = PBI del pais i. en el periodo t (Peru); 

PBIjt = PBI del pais j en el periodo t (Corea del Sur); 

POPit = Poblacion del pais i en el perido t (Peru); 

POPjt = Poblacion del pais j en el periodo t (Corea del Sur); 

Distij = Distancia entre Peru y Corea del Sur; 

Traiffi  = Arancel promedio impuesto por Peru a la 
exportaciones de Corea del Sur; 

Traiffj = Arancel promedio impuesto por corea del Sur a la 

exportaciones de Peru; 

TLCij = Variable dummy del TLC entre Peru y Corea del Sur; 

μijt = Termino de error. 

IV.- VARIABLES 

De la Ref. [37] señala que la formulación del MGC enfocado a 

medir los impactos acuerdos comerciales y en el flujo del 

comercio, deben contar con una serie de variables principales y 

que teóricamente afecte el flujo comercial. 

Flujo Comercial del país (Tijt): Representa el valor del comercio 

bilateral entre los países i y j en el periodo t. Es la variable 

dependiente del modelo, según Ref. [38], esta variable está 

sujeta a las variables independientes del modelo y es producto 

de la interacción de estas, con el fin de destacar la relevancia 

del MGC. 

Constante (𝜷𝟎)): Es vital en la implementación del modelo 

pues permite capturar efectos no observados y ajustar el modelo 

a la realidad. De la Ref [39], sugieren que la implementación de 

la constante ayuda a explicar las interacciones residuales que no 

son explicadas por las variables seleccionadas en el modelo. 

PBI (𝑷𝑩𝑰𝒊𝒕 y 𝑷𝑩𝑰𝒋𝒕): Es la variable encargada de reflejar la 

capacidad productiva de un país y la demanda de este. De la 

Ref. [40], afirma que existe una relación muy marcada, tanto en 

el corto como en el largo plazo, entre el PBI y el volumen 

comercial, en donde las economías más “grandes” o con mayor 

PBI tienden a exportar e importar más productos. Por lo tanto, 

se espera un signo positivo en la relación entre el PIB y los 

flujos comerciales (+). 

Poblacion (𝑷𝑶𝑷𝒊𝒕 y 𝑷𝑶𝑷𝒋𝒕): Variable encargada de reflejar el 

tamaño del mercado y la demanda potencial de los bienes. Ref 

[41], señalan que la población tiene un efecto mixto en los flujos 

comerciales, una gran población puede aumentar la demanda de 

productos, pero también reducir la necesidad de importaciones 

al satisfacer internamente dicha demanda. Se puede esperar un 

signo tano positivo (+) como negativo (-). 

Aranceles: Variable que reflejan las barreras comerciales y su 

impacto en el costo de bienes importados. [42], explican que los 

En donde la distancia se considera la distancia geográfica y los 

tamaños de las economías involucradas, ajustando así el 

impacto de la distancia en función del tamaño del PIB de cada 

país. De la Ref [43], indica que la inclusión del tamaño 

económico en la ecuación refuerza la hipótesis de que la 

distancia puede ser una barrera menor para países con 

economías más grandes, dado que tienen más recursos para 

contrarrestar los costos asociados a la lejanía geográfica Se 

puede esperar un signo negativo (-). 

TlC ( 𝑇𝐿𝐶𝑖𝑗 ):Es la variable Dummy de la ecuación, referente al 

TLC entre Perú y Corea del sur. De la Ref. [44], concluye que 

las zonas de libre comercio y la eliminación progresiva o total 

de las barreras comerciales aumentan considerablemente el 

flujo comercial. Se puede esperar un signo positivo (+). 

En la Tabla 1 se presentan las variables utilizadas en el análisis 

y sus respectivas fuentes de datos. Esta información es 

fundamental para la correcta estimación del modelo de 

gravedad, ya que permite evaluar el impacto de los factores 

económicos y comerciales en los flujos bilaterales. 

 
Tabla 1. Variables y su fuente de Datos 

 

Variable Fuente 
 

 

LnGDP Perú Banco Mundial 

LnGDP Corea Banco Mundial 

LnEconómica Banco Mundial, WITS 

LnPoblación Perú Banco Mundial 

Ln Población Corea Banco Mundial 

Arancel Perú (%) WITS 

Arancel Corea (%) WITS 

TLC MINCETUR 
 

 

Nota: Fuentes de las variables utilizadas en el análisis de gravedad comercial 

entre Perú y Corea del Sur. Datos de Ln GDP, Ln Población y Ln Dist Ajustada 
provienen del BM y WITS. Los aranceles son de WITS, y el TLC se obtuvo de 

MINCETUR. 

 

Para analizar la distribución y comportamiento de las variables 

del modelo, se realizó un análisis estadístico descriptivo. La 

Tabla 2 resume los valores obtenidos. 
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  Tabla 2. Estadística descriptiva de principales variables   

Variable  Obs Medina 
Desv. 

Max Min 
 Std  

Nota: La variable LnGDP Perú fue excluida automáticamente debido a 

problemas de multicolinealidad, como lo indica su tolerancia de 0. El análisis 

fue realizado utilizando SPSS versión 27. Datos obtenidos de diversas fuentes, 
incluyendo el Banco Mundial, SUNAT, WITS y MINCETUR. 

 

 Tabla 4. Resumen del Modelo  
 

 

Modelo R 

 
R 

cuadrado 

R 

cuadrado 
ajustado 

 
Cambio 

en F 

Sig. 

Cambio 

en F 

 
Durbin- 

Watson 

 

 

 

 

 TLC 30 0.433 0.496 1 0  

Nota: Estadística descriptiva de las variables clave para el análisis del TLC 
entre Perú y Corea del Sur, con datos calculados en Excel 

 

V.- METODOLOGÍA 

El presente estudio utiliza la metodología cuantitativa. Como 

señala de la Ref [45], está metodología está orientada análisis 

cuantitativo de datos y a la exploración de relaciones causales 

y tendencias sistemáticas entre variables cuantificables. Se 

utiliza un diseño no experimental, es decir no se manipularán 

las variables, permitiendo la observación directa de los datos en 

su contexto natural [46]. Se utiliza un enfoque descriptivo, con 

el fin de identificar e interpretar características y patrones de los 

flujos comerciales entre Perú y Corea en el marco del TLC, sin 

cambiar el contexto en el que se desarrolla la relación comercial 
[47]. 

   

1 ,993a 0.986 0.982 226.336 <.001 1.641 
 

Nota: El modelo de regresión múltiple fue estimado con el método de Mínimos 
Cuadrados Ordinarios (MCO) en SPSS versión 27. Datos obtenidos de diversas 

fuentes, incluyendo el Banco Mundial, SUNAT, WITS y MINCETUR. 

 

La Tabla 4, explica de manera general la robustez del modelo, 

el valor de R = 0.993 cercano a 1 sugiere que las viables 

presentes en el modelo están fuerte mente relacionadas. Los 

coeficientes de R^2 y R^2 ajustados, ambos cercado a 1 

indican que el modelo es capaz de explicar de la variabilidad en 

los flujos comerciales mediante las variables independientes 

planteadas. De igual manera, la significancia en el estadístico F 

(F <.001) revela que el modelo en su conjunto es estadística 

mente significativo y es poco probable que los resultados sean 

motivos de azar. Por último, la prueba de Durbin-Watson indica 

que el modelo está libre de problemas de autocorrelación 

significativa en los residuos. 

 
 Tabla 5. Estimacion de Coeficientes  

Además, la investigación se clasifica como básica, indicando 

que  su  propósito  principal  es  generar  conocimiento  y 

Coeficientes 

no 
Coeficientes 
estandarizado 

Estadística 

de 

Modelo  estandarizados  t Sig. colinealidad 

comprensión teórica sobre el modelo de gravedad aplicado a B 
Desv. 

 

Beta VIF 

tratados de libre comercio, buscando contribuir y a la base  Error  

teórica para la realización de futuras investigaciones [48]. En (Constante) 4.516 91.254  0.049 0.961  

cuanto a la población de estudio, se define a los flujos LnGDP Corea 1.550 0.226 0.734 6.852 <.001 18.441 

comerciales del ejerció del comercio entre Perú y Cores del Sur 

[49]. Igualmente, la metodología incorporará la recopilación de 

datos secundarios provenientes de fuentes oficiales y registros 

aduaneros, asegurando la precisión y relevancia de la 

información. La metodología se centrará en el uso de mínimos 

cuadrados ordinarios (MCO) para analizar datos provenientes 

de fuentes oficiales y registros aduaneros en el período 1994– 

2023, garantizando precisión y relevancia [50]. 

VI.- RESULTADOS 

En la Tabla 3 se presentan las variables excluidas del modelo 

debido a problemas de multicolinealidad. Este análisis es clave 

para garantizar la robustez del modelo econométrico utilizado. 

 
 Tabla 3. Variables Excluidas  

LnDist.Económ 
ica 

Ln 

Población Perú 
Ln Población 

Corea 

Arancel Perú 
(%) 0.042   1.135  

Arancel Corea 
0.012 (%) 

0.018 0.021 0.654 0.520 1.612 

TLC 0.036 0.160 0.018 0.223 0.825 10.311 

Nota: El modelo de regresión múltiple fue estimado con el método de Mínimos 
Cuadrados Ordinarios (MCO) en SPSS versión 27. Datos recopilados de 

fuentes internacionales: Banco Mundial, SUNAT, y WITS. 

 

La Tabla 5, muestra la estimación de los coeficientes del 

modelo mediante del método de mínimos cuadrado ordinario. 

La columna de Estadísticas de Colinealidad muestra valores de 
En 

Sig Correlació 
Estadísticas de colinealidad VIF elevados para algunas variables, lo que indica posibles 

Modelo bet T 
a 

. n parcial Toleranci 

a 
VIF  

Toleranci 

a mínima 

problemas de colinealidad. Estos resultados son consistentes 

con la teoría del modelo de gravedad, que predice relaciones 

1 LnGD 

P Perú 

 

. b 0.000 0.000 
interdependientes entre las variables del comercio 

internacional. 
 

 

Ln GDP Perú 30 25.440 0.618 26.313 24.527 

Ln GDP Corea 30 27.620 0.470 28.229 26.672 

Ln Dist. Económica 30 11.878 0.211 12.208 11.555 

Ln Población Perú 30 17.181 0.099 17.352 16.993 

Ln Población corea 30 17.650 0.046 17.764 17.614 

Arancel Perú (%) 30 6.500 5.668 17.420 0.1 

Arancel Corea (%) 30 2.194 1.744 8.910 0.1 

 

- 
1.156 

0.268 -0.246 
- 
4.306 

<.001 5.253 

- 
2.376 

1.481 -0.237 
- 
1.604 

0.123 35.076 

1.601 6.199 0.074 0.258 0.799 130.559 

- 
0.037 -0.243 

- 
0.269 73.516 
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El LnGDP Corea, presenta un Coeficiente No Estandarizado (B 

= 1.550), indicando que un incremento del 1% en el PIB de 

Corea se asocia con un aumento de aproximadamente del 1.55 

% en el flujo comercial, manteniendo constantes las demás 

variables. Esto sugiere que el tamaño económico de Corea 

influye positivamente en el comercio bilateral, en lo referente 

al Coeficiente Estandarizado (Beta = 0.734), este valor muestra 

que Ln GDP Corea tiene el mayor impacto relativo sobre el 

flujo comercial en comparación con otras variables 

significativas. Este impacto es positivo y estadísticamente 

significativo (p < 0.001), lo que sugiere que los resultados son 

acordes a la teoría del modelo de gravedad, reflejando así la 

gran capacidad de consumo y demanda que presenta el país 

asiático. Por su parte, Ln Dist Económica presenta un 

Coeficiente No Estandarizado (B = -1.156) este valor negativo 

sugiere que, al aumentar la distancia ajustada entre Perú y Corea 

en un 1%, el flujo comercial disminuye en 1.156 %, 

manteniendo constantes las demás variables, en el caso del 

Coeficiente Estandarizado (Beta = -0.246) la distancia ajustada 

tiene un efecto negativo y moderado en el comercio, siendo 

estadísticamente significativo (p < 0.001), está acorde la teoría 

del modelo de gravedad e indicando que cuando la distancia 

geográfica ponderada por el tamaño relativo de la economía de 

Corea es mayor, el flujo comercial entre ambos países tiende a 

disminuir. Esto implica que no solo la distancia física es un 

factor limitante en el comercio bilateral, sino también cómo 

dicha distancia interactúa con el tamaño económico de los 

países, es decir que cuando mayor se la distancia ajustada 

mayores serán los costos relativos de transporte, lo cual 

desalienta el flujo comercial. 

Por otro lado, las demás variables independientes presentes en 

el modelo LnPoblación Perú (p = 0.123), LnPoblación Corea (p = 0.799), 

Arancel Perú (%) (p = 0.269), Arancel Corea (%) (p = 0.520), 

y TLC (p = 0.825) no resultaron estadísticamente significativas, 

ya que sus valores p son mayores a 0.05. Sugiriendo que, bajo 

las condiciones de este modelo, no hay suficiente evidencia 

para afirmar que estas variables afectan significativamente el 

flujo comercial entre Perú y Corea del Sur. En el caso específico 

de la variable TLC, el Coeficiente No Estandarizado (B = 

0.036) y Estandarizado (Beta = 0.018), presentan coeficientes 

muy bajos indicando un impacto muy leve del TLC sobre el 

flujo comercial. Además, y dado que presenta un valor p alto (p 

= 0.825), confirmando que esta variable no es estadística mente 

significativa lo cual indica que no hay evidencia suficiente para 

afirmar que la firma del TLC haya tenido un impacto directo en 

los flujos comerciales entre ambas naciones. 

 

VII.- DISCUSION 

 

El objetivo principal de este estudio es evaluar el impacto del 

Tratado de Libre Comercio (TLC) entre Perú y Corea del Sur 

en los flujos comerciales bilaterales, considerando variables 

económicas y geográficas clave, como el PIB, la distancia 

ajustada, la población y los aranceles. Los resultados indican 

que el TLC no ha tenido un impacto estadísticamente 

significativo en el comercio bilateral (p = 0.825). Este tipo de 

hallazgo respalda las advertencias de Ref. [9], quienes sugieren 

que los impactos o beneficios de los TLC son complejos y 

suelen estar condicionados por factores estructurales y 

económicos complejos que pueden limitar su efectividad. 

 

El análisis del modelo de gravedad del comercio (MGC) en esta 

investigación muestra que la distancia ajustada entre Perú y 

Corea del Sur tiene un impacto negativo y estadísticamente 

significativo, lo cual respalda la teoría de que la distancia 

continúa siendo una barrera importante para el comercio, 

incluso después de estar expresada en función del tamaño 

económico de los países involucrado en el análisis [12] y [13]. 

En este caso, los costos logísticos y el riesgo asociado a la 

distancia ejercen una influencia considerable en el comercio 

bilateral. Ref. [25], señala que estos factores no contemplados 

en los acuerdos comerciales requieren un infraestructura o 

atención adicional para la reducción de su impacto, recalcando 

que no solo representa un reto físico sino también un costo 

económico que afecta el flujo comercial, lo que implica que un 

TLC puede ser insuficiente en contextos de alta lejanía 

geográfica o económica si no va acompañado de medidas 

complementarias que mejoren la conectividad logística. 

Finalmente, la falta de significancia estadística en las demás 

variables del modelo como población o aranceles, respaldan las 

acotaciones de la Ref [16] sobre la dificultad de cuantificar 

algunos factores relevantes en el modelo, lo que lo que sugiere 

que el análisis de esta relación comercial podría beneficiarse de 

un enfoque sectorial o de la inclusión de otras variables no tan 

tradicionales. La conclusión de que el TLC no tuvo un impacto 

significativo en este contexto específico plantea interrogantes 

sobre la capacidad de estos acuerdos para superar barreras 

comerciales cuando existen distancias geográficas y 

económicas importantes, sugiriendo, aunque útiles, la 

efectividad de los TLC puede depender de políticas adicionales 

enfocadas en reducir los costos asociados a la distancia. 

 

VIII.- CONCLUSIONES 

 

En conclusión, el estudio confirma que el TLC Perú-Corea no 

tuvo un impacto estadísticamente significativo en los flujos 

comerciales bilaterales durante el periodo analizado. Aunque el 

modelo de gravedad comercial resultó ser sólido y explicativo 

en general, los resultados sugieren que los beneficios esperados 

de un TLC pueden verse limitados por factores estructurales y 

geográficos como la lejanía y los costes logísticos asociados 

que no pueden superarse únicamente mediante la eliminación 

de aranceles. Mientras que la distancia de ajuste entre los dos 

países resultó ser una barrera importante que afecta 

negativamente al comercio, el tamaño de la economía de Corea, 

expresado como PIB, tuvo un impacto positivo y significativo, 

lo que pone de relieve su papel como fuerza motriz de las 

relaciones comerciales. 

El estudio tropezó con problemas relacionados con la 

multicolinealidad de varias variables independientes, lo que 
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dificultó la interpretación del impacto específico de estas 

variables en el comercio bilateral. Estos retos también ponen de 

manifiesto la necesidad de considerar variables adicionales y 

explorar enfoques sectoriales para captar con mayor precisión 

los determinantes del comercio entre Perú y Corea. 

Finalmente, los resultados subrayan la importancia de 

complementar los tratados comerciales con medidas 

adicionales que alivien los impactos de las barreras 

estructurales. Las iniciativas dirigidas a mejorar la 

infraestructura y disminuir los gastos de transporte y 

logística podrían promover una mayor interacción 

comercial entre estas naciones. Esto nos ayudaría a 

comprender mejor qué tan bien funciona el Tratado de 

Libre Comercio en diferentes situaciones. 
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